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Acordo UE-india: comércio estratégico em uma
ordem mundial fragmentada’

Sangeeta Khorana*

O acordo de livre comércio entre a Unido Europeia (UE) e a india, recentemente concluido,
destaca-se por sua escala e ambicdo. Apelidado de “a mae de todos os acordos” pela
presidente da Comisséao Europeia, Ursula von der Leyen, o acordo surge em um momento
simbélico: a India ultrapassou o Jap&o e tornou-se a quarta maior economia do mundo.

O comércio bilateral de bens e servigos entre a UE e a India j& movimenta cerca de € 180
bilhoes. O acordo pretende dobrar as exportagcdes europeias para o mercado indiano até
2032 e criar uma area de livre comércio que abarque aproximadamente um quarto da
populacdo mundial (quase dois bilhdes de pessoas) e por cerca de 25% do PIB global.

Em um momento histérico no qual o sistema multilateral de comércio esta sob pressao
crescente, caracterizado por tarifas, rivalidades geopoliticas e fragmentagédo econémica, o
acordo UE-India oferece uma forte mensagem: a era do comércio internacional ndo chegou
ao fim.

O que se observa, na verdade, € uma adaptagao as novas realidades globais. Em vez de
abandonar o livre comércio, os paises tornaram-se mais seletivos, priorizando acordos
bilaterais com parceiros estratégicos. Um exemplo disso € o acordo comercial firmado pelo
Reino Unido com a india em julho de 2025.

Tradicionalmente, acordos de livre comércio estabelecem regras sobre como dois ou mais
paises devem se relacionar no que diz respeito a importagdes, exportagoes, investimentos
e outras atividades econdémicas.

Porém, analisar o acordo UE-india sob a ética do livre comércio classico seria equivocado.
Os acordos das décadas de 1990 e do inicio dos anos 2000, como o Nafta ou os primeiros
acordos da UE, foram impulsionados por reducdes tarifarias e ganhos de eficiéncia. O
acordo UE-india, por sua vez, foi moldado por pressées geopoliticas e por preocupacgodes
crescentes com aresiliéncia diante de choques comerciais e crises sistémicas.

O lento processo de negociacao

As negociacdes comerciais entre a UE e a india comecaram em 2007, mas sé ganharam
novo impulso em 2025, em meio a retomada das ameacas tarifarias por parte dos EUA
durante o segundo mandato de Donald Trump.

Esse contexto aprofundou os desequilibrios comerciais entre a UE e a China, em razao da
estratégia chinesa de maior autossuficiéncia e da adogédo de controles de exportagao.
Além disso, reforgou as preocupacdes quanto a vulnerabilidade das cadeias globais de
suprimentos. A constituicdo do Conselho de Comeércio e Tecnologia UE-India, em 2023,
inspirado no modelo UE-EUA, ilustra assim como os acordos comerciais contemporaneos
passaram a integrar objetivos econémicos, tecnoldgicos e estratégicos.

Em um momento de crescente protecionismo e intensificagao da rivalidade geopolitica, o
acordo UE-india representa uma oportunidade de recalibrar o alinhamento comercial. O
acordo também abre espago para repensar a arquitetura do comércio internacional, ao
mesmo tempo em quefortalece aresiliénciadas cadeias de suprimentos na Asia, na Europa
e no Atlantico.



Para a UE, o acordo é um pilar central da estratégia de diversificacao econdémica. Por isso,
tornou-se urgente reduzir a dependéncia em relagcdo a China, atualmente o maior parceiro
comercial do bloco.

Em 2024, mais de 21% das importacdes da UE tiveram origem na China, enquanto apenas
8,3% das exportacdes europeias foram para o mercado chinés. Esse desequilibrio resultou
em um déficit comercial de € 304 bilhdes com a China.

Logo, o acordo com a india oferece & UE a possibilidade de mitigar sua dependéncia
excessiva da China, reduzir riscos nas cadeias de suprimentos e garantir acesso a um
mercado consumidor em rapida expansao. Para as empresas europeias, isto representa
oportunidades de crescimento na Asia em um periodo marcado pela desaceleracéo e
estagnacdo da demanda interna no bloco.

O acordo também facilita a diversificagao de fornecedores e a criagao de bases produtivas
alternativas em momentos de ruptura das cadeias globais. A posicédo estratégica da india
no Indo-Pacifico reforga seu valor para a UE, dada a crescente importdncia das rotas
maritimas e da interdependéncia econémica regional. Isso torna o pais um parceiro-chave
diante das incertezas sobre o futuro das relagdes transatlanticas com os EUA.

Para a india, o acordo garante acesso a um mercado estavel em um contexto de crescente
volatilidade internacional — especialmente apds o agravamento das tensées com os EUA,
desencadeadas pela ameaca de tarifas de até 500% anunciadas por Trump.

O acordo eliminara tarifas sobre téxteis e vestuario, oferecendo aos produtores indianos
um parceiro comercial confiavel quando entrar em vigor. Marcas europeias como Zara e
H&M poderao diversificar sua produgéo, reduzindo a dependéncia da China e fortalecendo
polos industriais indianos. Estima-se que os custos de produc¢éo na india sejam reduzidos,
uma vez que o acordo isentara as pegas de vestuario de tarifas.

O setor farmacéutico também se destaca como uma area promissora. Embora as tarifas
da UE ja sejam relativamente baixas, o acordo busca simplificar regulagcoes e fortalecer os
regimes de propriedade intelectual, o que integrara de forma mais eficiente os produtores
indianos de medicamentos genéricos as cadeias de suprimentos de salde europeias.

O escopo do acordo vai além de bens, servicos e investimentos. A cooperacdo em energia
limpa alinha o Pacto Ecolégico Europeu (estratégia do bloco para alcancar a neutralidade
climatica) a meta indiana de instalar 500 gigawatts de capacidade renovavel até 2030. Isto
abre caminho para uma lideranga conjunta em areas como energia solar, energia edlica,
redes elétricas e hidrogénio verde.

Em sintese, o acordo UE—-india ndo representa um retorno a ortodoxia do livie comércio, nem
sinaliza seu declinio definitivo na atual ordem global fragmentada. Ele evidencia, antes,
como o comércio internacional evoluiu para ser uma ferramenta estratégica de geopolitica
e seguranca econdmica. Assim, os mercados continuam se abrindo — de forma seletiva,
cautelosa e orientada por interesses estratégicos. Isto reflete uma nova geragéo de acordos
comerciais moldados tanto pelo acesso a mercados quanto pela busca de resiliéncia e
autonomia econdémica.

'Este artigo foi originalmente publicado, em inglés, no The Conversation. Tradugéo de Filipe Prado Macedo da
Silva (Lider do “Conexéao Bruxelas | Grupo de Estudo sobre Europa e Unido Europeia”).
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